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Ett samarbete som extra resurs i ditt

mdssdeltagande!

Nordbygg och Mdssguru har inlett ett sam-
arbete i syfte att ge dig som stéller ut pa
Nordbygg bdsta mdjliga forutsdttningar att
ta tillvara alla de mdjligheter som mdssan
erbjuder. Som utstéllare pa Nordbygg far du
ta del av en rad formanliga erbjudanden.

— Vart samarbete med Massguru syftar till
att 6ka andelen toppresterande utstallare
pa Nordbygg. Det vill séga sadana utstal-
lare som infriar eller dvertréffar sina mal
gdllande exempelvis antal nya affdrskon-
takter, sager Peter Soderberg, projektledare
pa Nordbygg.

For utstdllarna innebdr samarbetet konkret
att man far tillgang till stora formaner avse-
ende utbildning, radgivning och utvarde-
ringshjalp fran Massguru.

— Ett exempel dr Mdssgurus endagsutbild-
ning "Att lyckas pa mdssan”, dar vi gar ige-
nom méassans alla steg fran planering och

satt kan utnyttja alla steg for att starka och
nd era mal. Man l&r sig att arbeta mer sys-
tematiskt med sitt massdeltagande och att
man hela tiden skall utga fran de mal man
har, forklarar Ulrika Geller, projektledare
pa Méssguru.

Méssguru erbjuderdven skraddarsydda pro-
gram sasom kick-off, strategisk radgivning
ellertaktik infor ett enskilt massdeltagande.
Nordbyggs utstallare far 20 procents rabatt
padennatyp avtjdnster. Samma rabatt ges
pa Madssgurus mat- och utvarderingstjans-
ter angdende méssdeltagande.

Mer information om Madssguru och férma-
nerna for Nordbyggs utstéllare hittar du pa
www.nordbygg.se under
"For utstéllare”. M

Ulrika Geller
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(Bokningsldget i januari 2009)

Boka nu!

Redan nu har dver 500 foretag bestamt
sig for att vara med pa Nordbygg 2010.

Vill du vara med? Det finns fortfarande
mojlighet. Kontakta ndgon av oss i
projektteamet sa hittar vi en placering
som passar dig.

Anmadlningsblankett hittar du pa:
www.nordbygg.se

For senaste nytt, fakta och information:

inbjudan till uppféljning och utvardering. projektledare www.nordbyggnytt.se
Vi ger tips och idéer om hur ni pa smartast pa Massguru
Kontakta oss i projektteamet for Nordbygg 2010

Peter Soderberg, projektledare

Tel: 08-749 43 93 NORDBYGG

Fran vdnster: Per Junbrink, Lilian Intveld,
Peter S6derberg och Margaretha Karlsson

peter.soderberg@stofair.se

Lilian Intveld, projektkoordinator
Tel: 08-749 44 05 Fax: 08-749 61 78
lilian.intveld@stofair.se

Margaretha Karlsson, projektséljare
Tel: 08-749 44 38
margaretha.karlsson@stofair.se

Per Junbrink, projektsaljare

Tel: 08-749 9113
per.junbrink@stofair.se
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Ledande organisationer och myndigheter dr med och skapar Nordbygg

Arrangorer: Nordbygg arrangeras av Stockholmsmaéssan i samarbete med Byggmaterialindustrierna,
Svensk Ventilation, VVS-Fabrikanternas Rad, Energi- och Miljotekniska Féreningen och Glasbransch-
féreningen.
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Nordbygg is a member of the Union of International Fairs, UFI

VVS = Queneraigmiig (3] Slasbransch

Organisationer som pd olika sdtt dr engagerade i Nordbygg

VVS Foretagen, Malaremdstarna, Kylimportdrernas Forening, Kyltekniska Foreningen, Kylentreprendrerna,
LEH, Leverantorsforeningen Elektriska Handverktyg, Solskyddsférbundet, Platslageriernas Riksférbund,
TMF — Trd- och Mébelindustriférbundet, Byggkeramikradet, IM-féreningens FA-sektion, Svensk
Byggtjanst, Fargfabriken, ByggfaktaDocu, VVS-info, Materia och Swedish Rental Association.

@ Stockholmsméssan
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Senaste nytt, fakta och aktuell information infor

Nordbygg 2010

”En plattform for
kundvdrd och nya
kontakter”

Liftbolaget

Liftbolaget AB &r en leverantor av mark-
nadsledande liftar fran JLG, Omme, Versalift,
Multitel, Unic och Hinowa. Foretaget ingar
sedan 2007 i norska Malthus-gruppen och
ar i dag Skandinaviens storsta fristaende
liftleverantor.

Pa Nordbygg 2008 visade foretaget upp sitt
stora utbud av liftar: billiftar, slapvagnslif-
tar, saxliftar, minikranar och teleskoplastare
tillsammans med bland annat leveranto-
rerna. Deltagandet resulterade bland annat
i att ett antal affdrer slots.

— P& méssor agerar vi garna tillsammans
med producenterna for att 6ka varumarkes-
kannedomen, sdger Andreas Berglund, vd
pa Liftbolaget.

Fokus pa eftermarkand

For Liftbolaget ar Nordbygg inte bara ett
bra tillfdlle att visa upp produktnyheter.
Féretaget utnyttjar dven madssan som en
plattform for att bedriva kundvard och
knyta nya kontakter. Detta ar extra viktigt
for Liftbolaget eftersom man ser service
och underhall som ett prioriterat affarsom-
rade.

— Pa Nordbygg 2010 kommer kunderna att
fa se &nnu mer av detta, sdger Andreas
Berglund.
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Med siktet instdllt pa 2010

Ndsta upplaga av Nordbygg arrangeras den 23 till 26 mars 2010. Redan
nu, ett drygt ar innan portarna 6ppnas, &dr hela 80% procent av den
utokade utstdllningsytan bokad. Lagom till Nordbygg 2010 invigs den
pagaende utbyggnaden av Stockholmsmédssan. Det innebér att den totala
utstédllningsytan vaxer fran 62 000 till 70 000 kvadratmeter.

Trots lagkonjunkturen finns en stor till-
forsikt infor 2010 och ndsta Nordbygg
bland manga utstéllare. En trend &r att
allt fler redan nu borjat trimma och for-
tydliga sina budskap och strategier infor
massan, for att lyckas skapa @nnu fler
affarer och starka sina varumarken ytter-

ligare. | detta nyhetsbrev berattar vi om
hur Gustavsberg, Armaturjonsson, Flakt
Woods, H+H Lattbetong, Swegon, HTH Kok
och Liftbolaget med stort engagemang
och tydliga strategier siktar in sig pa nya
framgangar under Nordbygg 2010.

*Vi vill synas pa Nordens storsta bransch-
mdssa med vdara nyheter”

— Under 2010 kommer vi att presentera
en mycket stor nyhet. Mer kan jag inte
avsldja nu, berdttar Hans Classon, forsélj-
ningschef VVS Proffs pa Villeroy & Boch
Gustavsberg.

Gustavsberg dr en av Skandinaviens ledan-
de producenter av badrumsprodukter.
Foretagsgruppen dr ett heldgt dotterbolag
till den tyska koncernen Villeroy & Boch AG
och tillhér ddrmed en av Europas storsta
producenter av badrumsinredningar.

Hans Classon menar att det dr naturligt att
presentera viktiga nyheter pa Nordbygg.

— Nordbygg dr ju Nordens storsta bransch-
maéssa och dar vill vi synas. Eftersom vi

www.nordbygg.se

Gustavsberg

presenterar stora nyheter pa massan 2010
kommer det troligtvis att bli seminarier for
specialinbjudna kunder, kopplade till besok
i vara faciliteter i Gustavsberg.

— Ar2010 trorvi attvandningen kommer och
attvitar de forsta stegen mot hdgkonjunktur,
sdger Hans Classon som ddrmed tror att det
blir bra drag pa Nordbygg 2010.

FOTO: Gustavsbergs mediabank



Nordbygg 2010 ser ut att bli nagot

alldeles extra. Vi kan bl.a. stoltsera

med en ny och frasch utbyggnad av
Stockholmsmédssan som ger drygt 8 000
kvadratmeter storre utstéllningsyta.

Redan nu méarker vi i samtal med manga
utstdllare att mdssdeltagandet vavs in i
varumarkesbyggandet och saljplaner pa
fantastiskt satt. Formagan att se affars-
och profileringsmajligheter kopplade till
madssan utvecklas allt mer hos allt fler.
Satten att presentera produkter och deras
nytta for anvdandarna forfinas. Allt detta
innebadri sin turatt besokarna kommer att
fa ut annu mer av Nordbygg 2010.

For att hjdlpa till i denna mycket positiva
utveckling har Nordbygg ingatt ett sam-
arbete med Massguru. Det innebadr att ni
som utstdllare kan ta del av en lang rad
utvecklingstjanster kopplade till mass-
deltagandet pa mycket férmanliga premis-
ser. Lds mer om detta pa sidan 4!

Har ni idéer om egna seminarier eller
andra speciella aktiviteteri samband med
Nordbygg 2010 — tveka inte att kontakta
oss i Nordbygg-teamet. Kontaktuppgifter
finns pa sista sidan.

Till sist hoppas jag att utstallarintervju-
erna i detta nyhetsbrev kan tjana som
inspiration forandra att ytterligare utveck-
la och vdssa mdssdeltagandet.

Peter Soderberg

projektledare
for Nordbygg 2010
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”Hdr ndr vi de professionella
inkoparna”

Danska HTH Kok har hela 40 procent avden
svenska marknaden for kok for privatperso-
ner. Men marknadsandelen dr bara en pro-
cent ndr det giller kok i storre objekt, som
flerfamiljshus. - Det tanker vi @ndra pa och
déarfor ar Nordbygg en prioriterad kanal for
oss, sager marknadschef Lars Dahlberg.

Deltagandet 2008 foll mycket val ut och for
att utoka marknadsandelarna och na de pro-
fessionella inkdparna i Sverige, valjer HTH
Kok att stdlla ut igen pa Nordbygg 2010.

—Viharheltklart gjort affirer med kontakter
vi kndt under mdssan 2008 och har darfor

redan bokat monter till 2010, berdttar Lars
Dahlberg.

— Pa Nordbygg narviinképarna fran de stora
byggféretagen, precis ratt malgrupp. Aven
arkitekter ar viktiga for oss och dem traffar
viocksd har, sager Lars Dahlberg. Han menar
att mdssmediet dr ett utmarkt satt att visa
bredden i foretagets erbjudande.

—Hartarsig besokaren verkligen tid att titta
och undersoka funktionen. Det dr inte bara
utseendet och finishen som &r viktigt. HTH
Kok har arbetat mycket med hur skapen ser
ut inuti.

Tydligare exponering av kok

— Intresset for kvalitativ och effektiv koksutrustning 6karinom byggsverige. Byggherrar
som producerar bostadsrétter eller egna hyreshus ser bra kok som en allt viktigare del
i erbjudandet till kunderna. Detta hdnger forstas bland annat samman med det 6kade
intresset for matlagning, sager Peter Soderberg, projektledare for Nordbygg.

Besokarna kommer att mota flera koksleverantérer inom ett samlat omrade. Detta
for att gora det lattare for besokarna att hitta koksforetagen, samtidigt som deras

exponering blir battre och tydligare.

”Okad satsning pé Nordbygq 2010”

- Nordbygg dren valdigt viktig del i var totala
kommunikation. Det dr en helt annan sak att
kunna se och kdnna pa en produkt dn att ldsa
om den i en katalog. Och fér vara kunder &r
vart deltagande dér ett kvitto pa att de valt
en tung och langsiktig leverantor. Det sdger
Ingemar Jacobsson, marknadschef pa Flakt
Woods i Sverige.

Foretaget dren av vdrldens ledande aktorer
inom ventilations- och luftbehandlingssys-
tem. Nya produkter och system lanseras i hog
takt och Nordbygg ar ett naturligt forum att
presentera och demonstrera nyheter fér den
svenska marknaden. Flakt Woods har redan

bokat plats pa Nordbygg 2010 och foretaget
planerar att visa en rad nyheter inom samt-
liga produktkategorier.

— Vi har utokat var mdssmonter med 20
procent jamfort med 2008. En stor monter
med rymd betyder mycket eftersom vi alltid
arbetar med 6ppna ytor. Kunder och andra
bestkare ska kunna kommain fran alla hall.
Som mest arbetar 40 personer fran oss, sa
det géller att ta till i yta for att det ska vara
gott om plats, sager Ingemar Jacobsson som
podngterar vardet av att kunna genomféra
effektiva demonstrationer som visar kund-
nyttan med nya produkter och system.

Nordens viktigaste byggmoten!

~_ Fldkt Woods



VVS Tekniska Foreningen
blir EMTF

Den forste januari 2009 bytte VVS
Tekniska Foreningen namn till Energi-
och Miljotekniska Foreningen (EMTF).
Samtidigt breddas foreningens inrikt-
ning. Man vander sig nu till tekniker och
ingenjorerinom energi- och installations-
teknikialla bemarkelser. Det nya namnet
och den utokade verksamheten profile-
ras med ett omfattande evenemang pa
Nordbygg 2010, Energi- och Miljotekniska
Dagen, 23 mars. M

@ ENERGI&MILJO

“Madlet dar att oka vdr
marknadsandel’’

- Nordbygg ’08 blev enriktigt lyckad médssa
for var del. Darfor satsar vi aterigen pa en
stor 6ppen monter under médssan 2010. Det
blir ett led i satsningen pa att ytterligare
6ka var marknadsandel i Sverige.

Det sdger Maria Bengtsson, marknads-
koordinator och massansvarig pa H+H
Sverige AB som tillverkar vaggsystem i
lattbetong.

2008 lanserade foretaget fyra olika vaggsys-
tem. Systemen fick god uppmarksamhet och
foretaget fick mdnga intressanta kontakter
inom viktiga malgrupper som byggherrar,
entreprendrer och arkitekter.

—Vipassade dven pa att bjudain vara ater-
forsaljare och kunder sa att montern blev ett
forum, en motesplats, for att odla befintliga
kontakter, berdttar Maria Bengtsson.

—Pa Nordbygg 2010 kommer vi att satsa pa
i princip samma koncept som under 2008
ars massa. Vi planerar ocksa nagon form av
seminarium om ldttbetong. Malet &r att pro-
filera foretaget och na ut med information
om vara produkter. Mdssdeltagandet blir
ett viktigt led i strdvan att 6ka vara mark-
nadsandelar. M

”Till Nordbyqqg kommer alla

som dr viktiga for oss”

- Vi lanserade flera nya produkter pa
Nordbygg 2008 och montern var fylld med
bes6kare fran morgon till kvéll — det var
verkligen full fart alla dagar. Vi kommer
sjalvklart att vara med 2010. Till Nordbygg
kommer alla som drviktiga for oss, berattar
Lina Odlund, méssansvarig pa ventilations-
specialisten Swegon.

Pa Nordbygg 2008 presenterade Swegon
bland annat WISE, ett helt nytt och kom-
plett system for behovsstyrd ventilation
som sdkerstdller ett gott inomhusklimat,
samtidigt som det dr energieffektivt.

Swegon valde ocksa Nordbygg 2008 for lan-
seringen av ett nytt sortiment for bostads-

ventilation, som &r ett helt nytt segment for
foretaget.

— Vi séljer ingenting pa sjdlva massan men
manga visade ett stort intresse for vara nya
produkter. Det uppstod en mangd moten,
bade spontana och planerade, som givit
upphov till nya affdrer efter massdeltagan-
det, sager Lina Odlund.

Redan bokade

— Vi har redan bokat monter fér 2010 da vi
kommer att presentera flera viktiga nyheter
ur var standiga produktutveckling. Nord-
bygg ar det forum dar alla som agerar i var
bransch finns. Det géller bade gamla och nya
kontakter, sdger Lina Odlund. M

“Ett viktigt forum for att bygga virt

nya varumdrke”

Armaturjonsson VVS-System AB &r en av
manga utstéllare som redan i dag &r inbo-
kade pa Nordbygg 2010. - Vi har god erfa-
renhet av Nordbygg sedan tidigare, sdger
forsdljningschef Jan Wessman.

— Genom attvi specialiserat 0ss pa rorsystem
ser vi mdssan som ett viktigt forum for att
bygga vart nya varumarke, knyta kontakter
och framfor allt for att plocka nya marknads-
andelar, sdger Jan Wessman. Att stlla ut pa
Nordbygg &r ett effektivt satt att na foretagets

www.nordbygg.se

Armaturjonsson

malgrupp, som bland annat bestar av VVS-
konsulter, rérentreprendrer och bestallare,
menar han.

— Méssan fungerar ofta som en dérroppnare
dér befintliga kunder ger referenser till nya
kunder i montern. Ett bra exempel pa det-
ta ar Bravida som pa Nordbygg 2008 sag
fordelarna med vart system och nu testar
det i ett stort projekt i Halmstad, sdger Jan
Wessman. M
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