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Nordens viktigaste byggmaten!
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Nordbygg vixer

Under sommaren togs forsta spadtagen till
den nya hallen, eller snarare en forlang-
ning av A-hallen. 7.000 m? ska sta klara till
Nordbygg 2010. Det kommer onekligen att

behdvas. »» LKS MER PA SID 4

BYGG

BYGGMASKINER,
VERKTYG, PERSONLIG
UTRUSTNING
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Nyheter

Det hdander mycket nytt infér 2010. Da flyttar
VVS/FA/Kyla och Ventilation in i A-hallen och
byggmaterial samlas i Hall C. Byggmaskiner
och Verktyg vaxer vidare i B-hallen. For
Victoriahallen finns nya spannande planer.
Vi aterkommerom detta i kommande nyhets-
brev.
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19%
% N uppger att de

[;gbesrofiltjtt \ kanske staller ut
Nordbygg i siffror

De undersdkningar som gjordes under och
efter Nordbygg senast, gav imponerande
resultat. Nordbygg stdrker sin stdllning
som Nordens viktigaste motesplats pa alla

fronter. »> LAS MER PA SID 2 OCH 7
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70% redan bokat till 2010

Nordbygg 2008 blev en fantastisk framgang for flertalet av de foretag som

stdllde ut. Manga bokade plats till 2010 redan innan vi stangt portarna den
gangen. Sedan dess har det varit en strid strom av anmélningar. Idag har vi
passerat 6ver 70% i bokningsgrad. Det har vi aldrig upplevt tidigare sa har

Danska SoRoTo Maskiner

1\

langt innan méssan.
\1 "¢ stillde ut forforsta gang-

& en pa Nordbygg 2008

. och beslutade redan
;?-' \ under pagéende méssa
i att stélla ut igen 2010.
% 1 — Det var inget svart be-
| slut. Malgruppen &r helt

ratt for oss och Sverige dr en viktig och vax-
ande marknad”, sdger Sonny Andersen
som é&r forséljningschef pd SoRoTo. Aven

www.nordbygg.se

Wiirth Svenska AB tillhor de utstdllare som
tidigt tog beslut om att delta dven 2010.
— Méssan har overtraffat vara forvantningar
och gensvaret harvarit oerhért positivt, sager
Patrik Olsson, forsaljningschef forindustri,
hantverk och bygg.

3> LAS MER oM SORoTo, WURTH
OCH FLERA ANDRA NO)JDA
UTSTALLARE PA FOLJANDE SIDOR.
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NAR VI NU SUMMERAT intrycken fran

Nordbygg i varas, analyserat alla

undersokningar och samlat pa oss
reaktioner och synpunkter kan vi kon-
statera att Nordbygg ytterligare starker
sin stdllning som Nordens viktigaste
motesplats for bygg- och fastighets-
branschen.

Vara undersokningar visar att utstallare
och besdkare dverlag dar mycket néjda.
Kvaliteten pa besdkarna ar fortsatt val-
digt hog och utstdllarna ger Nordbygg
hoga betyg i de flesta avseenden. 8 av
10 anser att Nordbygg ar branschens
viktigaste mdssa och narmare hélften
stéller inte ut pa nagon annan massa.
Noterbart dratt manga utstéllare gjorde
stora affdrer direkt pa massgolvet.

Planeringen infor Nordbygg 2010 &ri full
gang och vi har redan en hel del spén-
nande planer pa hurvi ska utveckla més-
san. Den nya hallen bl.a. ger oss helt
nya mojligheter. Pa ndsta uppslag kan
du lasa mer om de planer som redan ar
klara. Dessutom ar det mycket mer pa
gang. Det ska vi berdtta mer om i kom-
mande nyhetsbrev. Mals&ttningen ar att
Nordbygg ska erbjuda en attraktiv och
givande motesplats for hela den sam-
lade bygg- och fastighetsbranschen.

Pa foljande sidor kan du ldsa om hur
nagra utstéllare utnyttjar Nordbygg for
att knyta nya kontakter, profilera sina
varumdrken och ytterligare stdrka rela-
tionerna med sina kunder.

Peter Soderberg

' projektledare
for Nordbygg 2010

» Ledande mdssor blir allt
viktigare i marknadsféringen << . inas

— MASSAN OCH DET PERSONLIGA motet blir allt
viktigare som marknadsféringskanal i takt
med att mediebruset 6kar. Allt fler foretag
inserocksd hurman malmedvetet kan kopp-

la varumadrkesbygget till personliga moten.
Och bland mdssorna ar trenden att de som
ar branschledande fortsatter att starka sin

stéllning. | synnerhet om de erbjuder att-

raktiva motesplatser for utbyte avidéer och
erfarenheter inom avgransade omraden.

NORDBYGG I SIFFROR

Ndgra nyckeltal fran 2008

54.210 besdkare och 776 utstéllare frén 31 linder deltog. Over 33.000 m? utstéllningsyta
utnyttjades. 345 journalister bevakade mdssan. Totalt knot utstdllarna over 100.000
kontakter och i genomsnitt traffade varje utstdllare 64 nya och 68 befintliga kunder.

Sa tyckte utstdllarna

Totalintryck av Nordbygg 2008
71% ansag att totalintrycket var
bra eller mycket bra

25% tyckte det var tillfredsstéllande

Har er malsédttning uppfyllts?
73% ansag att den uppfyllts val

Kvaliteten pa besdkarna?
56% av utstdllarna tyckte kvaliteten
var bra eller mycket bra

32% ansag att den var tillfredsstédllande

Aterkommer 2010

kommer troligtvis
att stdlla utigen

19%

% A uppger att de
\ kanske staller ut

uppger att
de absolut

aterkommer sager att de

inte staller ut

... ndgra pressklipp.

Sa sammanfattar Lars Lindqvist trenderna
i massvarlden. Han dr styrelseordférande
och affarsomradeschef pa Nordiska Under-
sokningsgruppen, ett foretag som speciali-
serat sig pd att utvardera fackmassor.

Néar det géller Nordbygg konstaterar Lars
Lindqvist att undersékningarna fran 2008
ars upplaga pekar pa en fortsatt stark stall-
ning.

—Méssans ledande position drinte ifrdgasatt.
Bade besdkare och utstéllare ar néjda med
helhetsintrycket. Pa flera punkter ar betyget
battre an tidigare massor, till exempel da det
gdller utstdllarnas syn pa besdkarkvaliteten,
sdger Lars.

(Se mer om resultaten frdn undersdkningarna pa
Nordbygg 2008 hér intill och pa sidan 7)

Ledande madssor starks

| och med att det personliga métet blir mer
attraktivt for de sdljande foretagen, dkar
ocksa konkurrensen mellan massorna.

— Hér artrenden glasklar; det ér de ledande
madssorna inom varje bransch som fortsat-
ter att ga bra och stdrka greppet om sina
marknader. Men dr man i ledande position
krévs ocksa att man férvaltar och utvecklar
sitt masskoncept.

De utstdllande foretagen vill forstas satsa
pa det vinnande konceptet som lockar flest
besokare av ritt slag, avslutar Lars.
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Lyckad satsning for Wiirth

— WURTH HADE HOGA FORVANTNINGAR pd
Nordbygg 2008. Mdssdeltagandet skulle bli
avstampet foren expansion pa den svenska
marknaden. Mélen bade infriades och Gver-
traffades, menar Patrik Olsson, forsdljnings-
chefforindustri, hantverk och bygg pd Wiirth
Svenska AB.

- Vi sag Nordbygg 2008 som det bésta
forumet for att nd ut till hela branschen och

bestdmde oss tidigt for att anvdanda madssan
som nav fér var expansion pa den svenska
byggmarknaden. M&dssan har dvertréffat vara
forvantningar och gensvaret harvarit oerhort
positivt. Mdssdeltagandet resulterade i Gver
500 leads och foretaget tog dessutom flera
bestdllningar direkt i montern.

Wirth har funnits i dver 40 ar pa den svenska
marknaden. | de nordiska grannlanderna ar

Wiirth sedan lange en framstdende leveran-
tor av forbrukningsmaterial till byggbran-
schen. Den stora mdssatsningen ser Patrik
Olsson som envalvérd investering eftersom
foretaget gjort ett rejalt avtryck pa markna-
den. M

Kongebro Natursten

Succé for naturskiffer

UPPDRAG FRAN SEX ARKITEKTBYRAER och flera
bestéllningar frén aterforsaljare blev facit
fran Nordbygg 2008 for danska Kongebro
som levererar byggprodukter i naturskiffer.

Foretaget stdllde ut pa Nordbygg 2006 och
presenterade da sitt takskiffer. Nytt for i ar
var vdaggpaneler av skiffer och granit.

— Gensvaret pa massan har varit enormt.
Svenska arkitekter och byggherrarverkarnu
vara redo for det taliga och estetiska mate-
rialet. Efter mdssan harvi haft uppféljnings-
moten med ytterligare ett antal potentiella
svenska kunderoch samarbetspartners. Det
stora intresset pa madssan har vertygat oss
om att vi behover ha en séljare i Sverige,
sager vd Erik Johansen. M

Viktig samlingspunkt

REGIN UTVECKLAR OCH MARKNADSFOR pro-
dukter for styrning och dvervakning av
fastigheter. Foretaget ser Nordbygg som en
viktig samlingspunkt for sina affarskon-
takter och arbetar mycket strategiskt och
malmedvetet med sitt deltagande.

— Arets midssa blev mycket lyckad.
Samarbetspartner och slutkunder fran hela
vérlden besokte Nordbygg 2008. Nagot som
under hosten har resulterat i exportaffarer
till bl. a. Frankrike och Singapore, sdager
produktchef Stefan Blom.

Redan nu planerar Regin for produktnyheter
till Nordbygg 2010. Stefan anser massor sar-
skilt lampliga for produktlanseringar efter-
som de skapar stor uppmarksamhet. M

www.nordbygg.se

Attic Group

Ett fonster mot Sverige

ATTIC GROUP AR ETT DANSKT FORETAG som till-
verkar prefabricerade vindskupor. Kunderna
ar entreprendrer, arkitekter, husdgare och
travaruhandlare. Foretaget stdllde i ar ut pa
Nordbygg fér andra gangen i rad.

— Nordbyggs besokare &r precis ratt mal-
grupp for oss. Intresset for vara vindskupor
var stort under mdssan och eftersom salj-
processen dr lang ser vi ett fortsatt resultat
av Nordbygg 2008.

Vi ar mycket néjda med responsen i mon-
tern. Vi ser att mdssdeltagande dr en effek-
tiv kanal for att bygga varumarke och for att
knyta kontakter, sdger forsaljningschef Lars
Holmberg, som nu ser fram emot Nordbygg
2010. M



Tre decennier av stindig utveckling

STOCKHOLMSMASSAN HAR under aren utveck-
lats till en av vdrldens mest moderna och
kompletta mdssanldggningar. Har erbjuds
funktionella lokaler, toppmodern teknik och
service av hogsta klass.

Behovet av funktionella och attraktiva
motesplatser okar stdndigt. Det personliga
motet har blivit allt viktigare. Nordbygg ar
ett tydligt exempel pa detta.

HOTELL
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Sedan premidren 1980 har Nordbygg utveck-
lats tillen av Europas viktigaste branschmds-
sor. Och utvecklingen fortsatter.

Infor Nordbygg 2010 star den nya hallen
klar som en forlangning av A-hallen. Da
disponerar vi ytterligare 7.000 m? utstall-
ningsyta. Det ger oss nya mojligheter till att
effektivt utnyttja anldggningen. Som fram-
gar av hallritningen nedan placeras VVS,

Seminarier

Ndgra nyheter till Nordbygg 2010

. Ostra entrén far ett nytt utseende.

oV AN W N A

. Nya p-platser under den nya hallen.

A-hallen férldangs med 7.000 m? utstdllningsyta brutto.
. VVS/Fastighetsautomation/Kyla och Ventilation flyttar in i A-hallen
. Byggmaterial flyttar till C-hallen. Kompletteras med specialavdelning i Victoriahallen.
. Byggmaskiner, Verktyg och Personlig utrustning samlas i B-hallen.

Nordbygg - ett vinnande koncept!

Fastighetsautomation, Ventilation och Kyla
sidavid sida i Hall A. Byggmaskiner, Verktyg
och Personlig utrustning delar broderligt pa
Hall B och Byggmaterial disponerar hela Hall
C tillsammans med specialarrangemang i
Victoriahallen.

OSTRA ENTREN

Vi reserverar oss for eventuella justeringar av hallarnas disposition.

Power Tool Street 2010

LEH, Leverantorsforeningen for Elektriska
Handverktyg, samlar sina krafter infor
nasta Nordbygg.

— PowerTool Street pd Nordbygg blirden
enda gemensamma satsningen vi gor
under 2010. Det hédr ger oss ett utmarkt
tillfalle till att marknadsfora och profilera
varbransch. Vikan utlova en 100-procen-
tig satsning bland vara medlemsforetag”,
sager Matts Spangberg, vd pa LEH.

STIGHE
AUTOMAT



Miljomaterial
lockade arkitekter

GREEN MATTER blev ett mycket uppskattat
inslag pa Nordbygg 2008. Har kunde beso-
karna bade titta och kdnna pa ett 50-tal nya
ekologiska byggmaterial.

— Green Matter blev en naturlig samlings-
punkt inte minst for arkitekter. Jag tror inte
nagon arkitekt som besdkte médssan mis-
sade detta inslag, sager Isa Ekstedt, for-
séljningschef pa tidskriften Arkitektur som
presenterade evenemanget i samarbete
med Stockholmsmadssan.

Utstdllningen producerades av Materia, ett
internationellt kunskapscenter for utveck-
ling och innovation av material som
riktar sig till arkitekter och
designers.

Utstdllare tar over seminarieverksamheten

En nyhet pa Nordbygg 2010 &r att det
inte langre kommer att finnas en central
samordning av seminarieverksamheten.
Istdllet far de utstéllande foretagen moj-
lighet att utnyttja seminarieavdelningen
for egna evenemang. Nagot som ligger i
linje med trenden att starka varumarken
genom personliga moten dar besdkarna
bjuds pa kunskap.

Redan pa Nordbygg 2008 fanns exempel
pddennatrend. Svensk Byggtjanst arrang-
erade ett seminarium om BIM, Building
Information Modelling.

Jobbhyllan blir
Jobbtorget 2010

PA NORDBYGG 2008 lanserades Jobbhyllan,
en fysisk motesplats forarbetsgivare, rekry-
teringsforetag och arbetssokande inom
byggsektorn. Eftersom satsningen foll val
ut och rekryteringsbehovet i branschen blir
allt storre, kommerJobbhyllan att expandera
och bli Jobbtorget pa Nordbygg 2010.

Jobbtorget dr ett samarbete mellan Nordbygg
och tidningen Byggvarlden som utvecklat ett
effektivt koncept for rekrytering genom att
lansera en webbaserad platsbank.

— Har erbjuds byggforetag, konsulter och
rekryteringsforetag ett samarbetspaket, som
innebadr att de kan lagga ut samtliga foreta-
gets lediga jobb pa platsbanken. Ddrmed blir
platsbanken intressant for byggchefer som
vill réra pa sig och for alla studenter pa vag
in i branschen, berattar Marie Pettersson,
forséljningsansvarig pd Byggvarlden. M

— Vi ville bjuda in kunder och samarbets-
partners i byggsverige till ett verkligt aktu-
ellt och spannande seminarium och visa
att vi ligger i framkant nadr det géller nya
utvecklingslinjer, sdager Erik Hellgvist, vd
pa Svensk Byggtjanst.

- Jag hoppas att manga foretag tar chan-
sen att stdrka sina relationer med kunder
och samarbetspartners pa detta vis under
Nordbygg 2010, sdger Peter Soderberg,
projektledare pa Nordbygg.

Solvallakvall aven 2010

NORDBYGGS SOLVALLAKVALL 2008 blev en
riktig succé. Aven 2010 erbjuder vi samma
unika mojlighet till utstallande foretag att
bjuda med sina kunder pa en harlig trav-
kvall.

Nordbyggs Solvalla-
kvall ar2010 dger rum
onsdagen den 24/3. |
Kvéallens huvudlopp
ar Nordbyggs eget
och mdssan star for
bl.a. prisutdelningen
till det vinnande ekipaget.

FOTOKALLA: SOLVALLA

Underkvéllen abonnerar Nordbygg hela fest-
vaningen pa Valla Krog. Har serveras mid-
dag och initierade travtips av legendariska
travexperten Hans G Lindskog, innan det ar
dags att folja tavlingarna och spela pa V64
fordem som sa énskar. Ett fantastiskt tillfalle
for kundvard i samband med méissan. M

e oy, )
Uppskattad besokar-
service dven 2010

Under Nordbygg 2008 erbjod foretaget
Docu en effektiv och kostnadsfri besokar-
service. Via databasen ByggfaktaDocu
fick besokarna snabbt och enkelt hjdlp
att hitta utstallare med exakt de varoroch
tjdnster de sokte. Tjansten blev mycket

uppskattad och kommer att finnas dven
pa Nordbygg 2010.

1
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Vinnare av Trépriset 2008 blev Ostra Kvarnskogen i Sollentuna

Trdpriset - ”’Bra sdtt att visa traarkitektur”

DE NOMINERADE BIDRAGEN till Trdpriset 2008
presenterades pa Nordbygg. Per Bergkvist,
projektledare pa Skogsindustrierna och arki-
tekt Gert Wingardh var 6verens om att detta
evenemangvar ett lyckat satt att sprida kun-
skap om Trapriset och god traarkitektur.

Trépriset, instiftat av Skogsindustrierna,
delas ut vart fjarde ar till en byggnad som
representerar god svensk arkitekturitrd och
som speglar den tid vi lever i.

— Priset ar viktigt darfor att det uppmunt-
rar till god trdarkitektur med nya l6sningar.

www.nordbygg.se

Priset har en hog status, sdger Gert
Wingardh, en av landets framsta arkitekter
under lang tid.

— Vi fick stor uppmarksamhet for Trapriset
och de nominerade bidragen, vilket var posi-
tivt for arkitektkontoren som stod bakom
dessa. Jag upplever ocksa att manga beso-
kare tyckte detvar spannande att fa ta del av
det senaste inom innovativ traarkitektur och
kunna stélla fragor direkt till arkitekterna,
séger Per Bergkvist. M



SIKTET AR INSTALLT PA 2010

MonZon har ’tagit stallning”

for Nordbygg 2010

£

— FORMODLIGEN BLEV Nordbygg 2008 den
basta médssa vi nagonsin deltagiti, om man
sertill hur mycket stdllningsmaterial vi salde
i montern, séger Jonathan Mansson, vd pa
MonZon. Totalt sdkrades order for 200 mil-
joner konor och foretaget bokade plats pa
Nordbygg 2010 redan innan drets massa
var over.

» Totalt sdkrades order
for 200 miljoner konor <«

Familjen Mansson har 6ver 45 ars erfarenhet
inom stallningsbyggnation. Genom féretaget
MonZon arbetar de med utveckling, mark-
nadsforing och forsdljning av stdllnings-
system. Intresset for foretagets produkter

&
| \ MonZon

pa Nordbygg 2008 var stort och montern
vdlbesokt.

— Mdssan kan sammanfattas med ett enda
ord; succé. Nordbygg 2008 &r var bésta
massa nagonsin sett till ren férsiljning.
Dessutom knot vi manga viktiga kontakter.

Méssdeltagandet genererade manga nya
kunder till foretaget. Det handlar om bade
storre och mindre foretag i saval Sverige som
utlandet. MonZon har exempelvis tecknat
distributionsavtal med ett foretag i Grekland
och ett i Australien.

— Vi har stora forvdntningar infor Nordbygg
2010, som vi hoppas blir minst lika bra som
2008, avslutar Jonathan. M

Nya affarer och avtal for HTC
pa Nordbygg 2008

FOR HTC INNEBAR DELTAGANDET pa Nordbygg
2008 en rad nya affdrer och avtal. Féretaget
siktar pa nya framgangar under 2010 ars
maéssa.

HTC &r marknadsledande inom omradet pro-
fessionella slip- och stadsystem. Foretaget
som producerar och sdljer maskiner, verktyg
och tillbehdr riktar sig framst mot entrepre-
norer och maskinuthyrare. Med tanke pa
malgruppen ar Nordbygg darfor en av de
viktigaste mdssorna for HTC.

— For oss dr Nordbygg ett ypperligt till-
falle att trdffa svenska och skandinaviska
kunder. Mdssan ger oss mojlighet att visa
upp nyheter pa ett mycket bra satt och att
bygga kannedom om vara produkter, sdger
Marie Ardell, marknadsansvarig pa HTC
Sweden AB.

— Vara sugar vdckte stor uppméarksamhet.
De nya HTC-sugarna dri det ndrmaste en re-
volutionerande uppfinning inom ett omrade

6

HTC Sweden

ddr ndstan ingenting har hdnt de senaste
30 aren.

HTC salde ett tiotal maskiner
direkt och tecknade flera avtal.

— Forvardelvardet en mycket lyckad méssa.
Vi satsade stort pa montern for att kunna
visa vart breda utbud av maskiner och det
kommervi att géra dven nasta gang, avslutar
Marie. M

Nordens viktigaste byggmoten!

C.F. Méller

Danska arkitekter star
hogt i kurs i Sverige

MED EN SPECIALDESIGNAD MONTER vid entrén
vdlkomnade tre danska arkitektfirmor beso-
karna pa Nordbygg 2008. Gemensamt for de
tre utstéallarna, Arkitektfirman C.F. Moller/
Berg, Arkitema och Svendborgs Architects, ar
attalla drintresserade av att hitta nya sam-
arbetspartners och projekt pa den svenska
marknaden.

— Nordbygg dr en utmadrkt métesplats.
Anledningen till att vi stdller ut har ar att
vi vill komma i kontakt med potentiella
svenska investerare, férvaltare och bygg-
herrar. Intresset har varit stort. Vi ser stora
tillvaxtmojligheter pa den svenska markna-
den, sdager Mads Mandrup Hansen pa C.F.
Méller. M

SoRoTo nojda forsta-
gangsutstillare

NORDBYGG 2008 blev en stor framgang for
danska forstagangsutstéllaren SoRoTo med
bland annat ett 50-tal nya affdrer. Redan
under pagaende massa beslutade man att
aterkomma ndsta gang — i mars 2010.

SoRoTo Maskiner Aps dren dansk leverantor
av utrustning till byggbranschen. Féretaget
4r mest kant for sina tvangsblandare, men
erbjuder dven transportband, vispar, murar-
baljor och annan extrautrustning. Pa 2008
ars massa stallde SoRoTo ut for forsta gang-
en, men forsdljningschef Sonny Andersen
har tidigare besokt Nordbygg.

—Innan vi bestamde oss for att stdlla ut var
jag hdroch rekognoserade redan 2006. Det
var inget svart beslut att satsa pa Nordbygg
2008. Pa Nordbygg traffar vi slutanvéandare,
byggfirmor och entreprendrer. Mélgruppen
ar helt rétt for oss, sdger Sonny. M
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Besokarfakta fran Nordbygg 2008

Uppgifterna dr hamtade fran undersékningar som utférdes av Nordiska Undersdkningsgruppen under Nordbygg 2008

54.210 mdssbesok fran 44 ldinder registrerades.

En bra grund for affdrer

. d

Kopinflytande

15% hade helt avgorande kdpinflytande
14% hade mycket stort inflytande

25% hade ganska stort kopinflytande

Starkt kdpintresse

63% av besokarna hade ett aktuellt
kopintresse av det som visades pa
Nordbygg 2008

Viktigaste mdssan Helhetsintryck
93% '
93% anser att Nordbygg dr den viktigaste
mdssan att besdka 86%
68% 86% tyck helh k
o L o ) % tyckte att helhetsintrycket av
;safst;esoker inte ens nagon annan bransch Nordbygg var bra eller mycket bra

Nordbygg lockar besdkare fran hela landet

48% kom fran Stockholm/Uppsala/Sédermanland

13% kom fran Orebro/Védstmanland/Dalarna/
8% Virmland

17% kom fran Ostergotland/)énkdping/Kalmar/
Kronoberg/Gotland

13% 8% kom fran Gavleborg/Vasterbotten/
48% Jamtland/Vasternorrland/Norrbotten

17% 11% kom fran Véstra Gotaland/Halland/
Skane/Blekinge

1% 3% var utlandska besokare

Sjdlvklart beslut!

\/

89%

89% ansag att det var ett sjalvklart
beslut att besdka Nordbygg 2008

Aterkommer 2010

Besokarnas verksamhetsomraden

6% var bestallare — av bostdder, kommersiella byggnader, anldggningar, skolor etc.
19% jobbade med projektering — arkitekter, bygg-, VVS- och el-ingenjorer m.fl.

42% var verksamma inom produktion — entreprendrer, VVS- och elinstallatorer,
kyltekniker, arbetsledare, byggnadsarbetare, malare m.fl.

10% jobbade inom forvaltning/drift/underhall - fastighetsskétare, drift-/underhalls-
ansvarig, fastighetsagare, fastighetschefer, forvaltningschefer etc.

9% var verksamma inom handel — byggvaruhandel, farghandel, etc.
14% annat — studerande, inkdpare m.fl.

www.nordbygg.se

93% av besokarna raknar med
att aterkomma 2010
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Avs: Stockholmsméssan, SE-125 80 Stockholm

PORTO BETALT

Projektteamet for Nordbygg 2010

Fran véanster: Per Junbrink, Lilian Ir;tveld,"PeterSéderberg och Margaretha Karlsson
OBS! Nu dr redan 70% av ytan bokat!

(Bokningsliget i oktober 2008)

_la, Till Nordbygg 2010 blir det bade enklare

Ny samarbetspartner! wﬂf och smidigare att stilla ut. Da ingérnagra
av de mest efterfragade tjdnsterna redan

- NhOR?BYGG 3:‘ E"VIK"::T F.,ORtu:n,“f?oross fran start. For dig som utstéllare innebar
ochvara mediemmar att na ut it bygs- det mindre administration och stérre

g:h anlaggnl(;l?;bra;sc‘hsten,j?ie;Ke?tr trygghet. Expostart kostar SEK5.700 (var
uresson, oratorande 1 swedish Rental. tidigare grundhyra). Moms tillkommer.

Vara erfarenheter i foreningen och bland
vara medlemmar fran Nordbygg ar mycket
goda. Nu tarvi ett steg till och ansluter oss
som samarbetspartner till Nordbygg.

ExpoStart innehdller:

Utstdllningsforsakring: Ditt massdelta-
gande ar forsdkrat till ett vdarde av SEK
225.000 som dven tdcker skador som
uppstar under transporter till och fran
méassan. Du som utstallare far dessutom
en tjanstereseforsakring.

— Jag vill passa pa att vdlkomna Swedish
Rental som partner och ser fram emot
ett fortsatt gott samarbete med rental-
branschen, sdger Peter Soderberg.

Peter Soderberg, projektledare

Tel: 08-749 43 93
peter.soderberg@stofair.se

Lilian Intveld, projektkoordinator
Tel: 08-749 44 05 Fax: 08-749 61 78
lilian.intveld@stofair.se

Margaretha Karlsson, projektséljare
Tel: 08-749 44 38
margaretha.karlsson@stofair.se

Per Junbrink, projektsdljare

Tel: 08-749 9113
per.junbrink@stofair.se

EXPOSTART

Enklare att stdlla ut pa Nordbygg!

Eluttag: En el-anslutning med grenuttag
230V, 10A, max 2000W, ingdri din anma-
lan.

Godshantering: Vi ombesdrjer lastning
och lossning av ditt massgods, inom
massans omrade. Godshantering maste
forbestallas.

Tomemballagehantering: Vi tar hand
om ditt tomemballage under pagaende
maéssa. Det hamtas och ldmnas vid din
monter. Tomemballagehantering maste
forbestallas.

Stddning infor dag 1: Din monter stddas
infér médssans 6ppningsdag.

Ledande organisationer och myndigheter dr med
och skapar Nordbygg

Arrangorer: Nordbygg arrangeras av Stockholmsmadssan i samarbete med
Byggmaterialindustrierna, Svensk Ventilation, VVS-Fabrikanternas Rad, VVS-Tekniska
Foreningen och Glasbranschféreningen.

byggmaterial j
industrierna

Svensk Ventilation

l FABRIKANTERNAS RAD '

{lasbransch
FOREMIMGERM

N

VVS Tekniska féreningen

b2y

Organisationer som pd olika sdtt dr engagerade i Nordbygg

VVS Féretagen, Malaremastarna, Kylimportérernas Férening, Kyltekniska Foreningen,
Kylentreprendrerna, LEH, Leverantdrsforeningen Elektriska Handverktyg, Solskyddsférbundet,
Platslageriernas Riksforbund, TMF — Trd- och Mébelindustriférbundet, Byggkeramikradet,
IM-féreningens FA-sektion, Svensk Byggtjanst, Fargfabriken, ByggfaktaDocu, VVS-info,
Materia och Swedish Rental Association.

The Global
Association of the
Exhibition Industry

Ui

Nordbygg is a member of the Union of International Fairs, UFI

NORDBYGG

{

BYGG e VVS

23-26 mars 2010

www.nordbygg.se

@ Stockholmsmaéssan



